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PROCESO DE ADMISION

11} Para poder parficipar en el process de

udmm[ﬁn &l candidate debard up-::ﬂur:ln
siguiente dmummﬂunllm

- Curricule
- Copia de DNI o Pasaparte

- Tarjeta Darde de demandante de em-
pleo
- Copia del Titvle Universitaric

- Breve descripcién del proyecte a deso-
mallar [2 folies méximal

N Una wz se huyu valorado la scliciud de
admisién por la Direccidn del Programa,
sa comunicard al sclicitants la odmisidn
o no al mismo,

En coso de admisidn, =l dumne deberd redizar un
desambclsc da 150E en conceplo da fiorza. Una
wez firdlizado &l curio y enirsgado &l proyechs final,
se redizard lo dewolucidn inbsgro de diche imporis,
sismpre ¥ cuands hoya cumplida &l porcentaje mini
mao da ozisisncia del 80% y. obligalorioments, haya
enmmgodo el proyscio Final. En cass confranio, no ==
r=alizard o reintegro de lo fionza, condicién que ==
snfiends ameptoda per el sclicikants =n el momenie:
de formalizar su paticién de admisién.
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FECHAS Y HORARIOS

Todos los martesy jueves lectives, en horo-
ric de 16,30 a 20,30 horas.

Fecha de inicio: 17 de abril de 2012

Facha de finalizacién:
21 de junic de 2012

‘mi ara presen H-Iﬂ Irlp
dﬁ:fmlr ite para presentocién d Euﬂ]i

DURACION 80 horas m']’ﬁ rnﬂ" L
PLAZAS msrumnus"zsdin

INSCRIPCIONES Y CONSULTAS
CEL ESCUELA DE MEGOCIOS
Universidad CEU Cardenal Hemrara an
Yalancia

Palacio de Colominag

Calle Almudin, 1 - 46003 Valencia
Tel.: 2431546308

Fope: 96307 2484 b
E-mail: desamcllo@uch.cav.es

Wab: www.env.ceu.es

LUGAR DE REALIZACION
Aulas del CEU Escuela de Megocios

C/ Almudin, 1 e EHm
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44003 Valencia Okra Secial
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INTRODUCCION

&l dicdonario de lo Real Acodemia Espar
ficka un emprandedor es algulen que emprende
con rescluddn acclonas dificultosas o azarcsas.
En ese sentido podriomos decir que un futino
emprendedor identificara, desarallord v darg
vida a una viskén, que puede seruna ldea no-
vedosa, una oportunidad o simplements una
mejor manem de hacer los cosos. Bajo esho
ﬁlmpudrm los futuros alumnes recibirdn o los

rgo del curse adiestramiento fanto en el plano
#enko de la metodologio de elobomcén de
plones de MNegacle como an el plans de las ha
bilidades parsonales.

5l bien es derle qua hay un marcade cardo
fer personal en b decisidn de smprender po-
driomes decir qua para que un emprandador
fenga éxito v pardure an el fiempo con s idea
debe lkwar a coba una sere de actividades,
fales como lo identificacién de oporhunidades
de negocia, concepcién & implementacidn de
ka visién, toma de decisiones, gestidn da aqui-
pos, compras, marketing, venios, chienddn de
apoyos fanto estrakglcos coma financleros, ...

Con fodo ello podamos hocernaos wna 1dea de
ko complejidad que Implico ser emprendedor.
Podria afirmarss que el emprendedurizme flane
més de mclonal que de emocional, ¥ se fraba
por tonbe de un equilibrie enire ha per-
sonales y conocimientos bécnicos.,

OBJETIVO

Lo acdén formativa flens como prindpal obje
thves formar a los fulircs empran s an los
pasos v nscssidodes pora lo creacksn de una
ampresa viabls v que pardurs en el tlempo, va-
liéndoss para elle dal documente-guio que serd
&l plan da Megocio

El Fan de Megocio es un documeants estratégloos

que dabs cumplir dos funcionss fundamentales:

# Detarminar ko viabilidod scondmicefi-
nanciena de un proyects empresarial.

# Documento de prasentackin de b em
presa ante Broeros personas [rarsones,
sockos, proweedores, potencioles chien-
s,...]

El Flan da Megeocio s un documeanto que espacl-
fico &l provects que se pretends Inickary |ustifioa
kas expectotivos de éxdio de ko empresa. Se con-
sidera elemento ind sable pan wir la
conflarza de los qgun’r&amn de ﬁnﬁluﬂmpﬂ#
bles socics capttalistas, Este documants recoge
alameantos esendales como el eshudio de merco-
do, de opemcionas, econdmicofinancler y de
onganizaclén para la pussta en marcha exiosa
¥ perdurable en el iempa dal negecio. De kel
boracidn del Fan de Megocio se extraen, entre
ofros muchos, ospecios concretos tales como los
canales de comerlalizacién, &l precio, la disri-
buckin, &l modalo de negocio, b lecalizocién,
al organigrama da la organizockin, lo estructura
de capltal, ko evalvacksn financiera, los fusntes
de financlamiznio, &l personal necesario, la mi-
sién v estrategia o fuiro de o empresa v los
aspectos kgales a tener en cusnta.

PROGRAMA

El programa consta de ocho méadulos que
s anumearan a continuacidn:

Méduls 1: En’rrﬂprefmunhip
gPor qué emprender?
Madulo 2: Plan de Megacio
Elementos esenciales y utilidad.
Médulo 3: Mérketing y planificacién co-
merncial
Estrategia de comercializacién
Médule 4: Viakilidad sconémicadfinanciera
Indicadarss de viakilidad
Médule 5: Estructura y erganizacién
Forma ]ur[di::n de la BIMpresa

Médule &: Pussta an marcha
Herramientas de apoyo a la
ereacin de empresas

Médule 7: Habilidades parsonales
Comunicacién eficar

Médule B: Panel ds Emprendedores
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Haboracion del proyecto final

Cada alumne desarrcllard un proyecto
final consigents en la elaboracidn de un
Plan de Megecio, relocionado con su

ideq inicial que, al final dal curso, deberd
pressntar y ja{endar ante un tribunal com-
pussto por expartos.

Dicha tibunal ssleccionard sl mejor pro-
yecto entre todos los que s han presanto-
do en el presente curso, al que s le do-
tard con una ayuda scondmica de 5.000
sures, que serdn aportades per Obra So-
cial aja de Ahorros del Medilermanea,
comao primera inversién para la puesta

&n marcha del negocio a que se refiere ol
proyechs sleccionado.

El proyecto final &s de presentocién chbliga-
toria.
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